
E Convertir Tractis en el
PayPal de los contratos,
una plataforma para
crear, negociar y firmar
documentos online con
igual validez que en
offline. En España apuestan
por el DNI electrónico.

Proyectos

A David Blanco, de 36 años, le
falta aire al hablar. Suelta pala-
bras e ideas a la velocidad de un
avión. Sabe que es ahora o nun-
ca. Lleva años esperando el día
en que la mayoría de los españo-
les tengamos un DNI electrónico
en el bolsillo. Y ese instante ha
llegado. Ya se han expedido 12,5
millones de unidades. A finales
del 2010 serán 20millones. ElGo-
bierno ha invertido 314 millones
de euros en desplegar el DNIdigi-
tal. Ahora toca utilizarlo.

“Cambiará por completo la
formade verificar nuestra identi-
dad en Internet y de realizar tran-
sacciones”, asegura Blanco. Con-
vencido de ello desde hace años,
fundóTractis en 2006, una de las
pocas compañías privadas que
se ha atrevido a lanzar un nuevo
servicio basado en el DNIe: nego-
ciar y firmar contratos en Inter-
net con la misma validez legal
que la firma manuscrita. Se aca-
bó esperar días para recibir, fir-
mar y devolver la renovación del
seguro del coche o el alta del
ADSL. De funcionar, podríamos
cerrar contratos online en cues-
tión de segundos.

Para la gente, las ventajas son
inmediatez y seguridad: la firma
digital es muy difícil de falsificar
y los documentos, una vez forma-
lizados, imposibles de modificar.
Para las empresas, mayores in-
gresos. “Desde que un consumi-
dor manifiesta interés por un
producto, como un depósito ban-
cario, hasta que lo adquiere sue-
len transcurrir entre tres y cinco
semanas. Se caen el 50% de los
clientes potenciales. Si les damos
herramientas cuando tienen el
impulso de compra, la conver-
sión sería mucho mayor”, dice.

Curiosamente, el DNI digital
es su gran aliado y enemigo a la
vez. Cada vez más españoles lo
llevan encima, pero pocos saben
qué pueden hacer con él o dispo-
nen de un lector para utilizarlo.

Además, el sector privado ape-
nas ha creado aplicaciones para
la tarjeta. Frente a los más de
500 servicios diseñados en el sec-
tor público, como solicitar la
prestación por desempleo con el
DNIe, apenas existen varias dece-
nas en el privado, principalmen-
te identificación en banca online
o en cajeros. Nada nuevo.

Blanco cree que es cuestión
de tiempo. El Ministerio de In-
dustria, a través de Red.es, les ha
seleccionado para repartir
300.000 lectores de DNIe gratui-
tos de un total de 500.000. Un
proyecto de 1,75 millones de eu-
ros, el primer gran espaldarazo.
Más de 200 organizaciones, co-
mo Jazztel o Caixa Galicia, y de-
cenas de webs, portales y redes
de blogs colaborarán en la inicia-
tiva. Tractis creará, además, una
página de promociones donde se
podrán contratar con el DNIe y

100% online depósitos bancarios
o conexiones de ADSL con des-
cuentos asociados.

“Será la primera prueba para
demostrar si hay o no negocio”.
Laempresa cuenta con variosmi-
les de consumidores y pymes que
usan su servicio de contratos di-
gitales. El coste es una firma, un
euro. Caixa Galicia, con 36.000
clientes de banca virtual, ha sido
la primera entidad en adoptar su
plataforma para la apertura de
cuentas corrientes.

Con siete empleados y sede
en Barcelona, Tractis aspira a
ser rentable a principios del año
que viene y facturar tres millo-
nes de euros en 2011. Ha recibi-
do casi mediomillón de euros de
inversores independientes, lo
que sitúa su valoración en ocho
millones de euros. Su futuro en
España dependerá del éxito del
DNIe. Toda una incógnita. J

E David Blanco
(Valladolid, 1973) es
abogado y MBA por el IE.
Empezó desde cero,
pidiendo un préstamo para
pagarse el MBA, logrando un
trabajo de comercial para
devolver el dinero y
dejándolo todo para fundar
su primera empresa.

Perfil

David Blanco, fotografiado en los almacenes de la empresa en Madrid. / Samuel Sánchez

TALENTOS QUE ARRIESGAN

Al calor del DNI electrónico
Tractis permite crear y firmar contratos en Internet con plena validez legal

AYUDAS A LA EMPRESA

MANUEL ÁNGEL-MÉNDEZ

P UNIÓN EUROPEA
Nombre: programa temático para
el desarrollo humano y social
(2007-2013).
Beneficiario: personas jurídicas,
sin ánimo de lucro.
Plazo: 18-11-2009.
Organismo: Oficina de Coopera-
ción Europeaid.
Contacto: 32 22 99 21 43.
--------------------------------------------
P GOBIERNO ESPAÑOL
Nombre: ayudas para actuaciones
sobre seguridad minera.
Beneficiario: empresas mineras pri-
vadas (excepto las activas en el sec-
tor del carbón), agrupaciones de em-
presas (para proyectos de inver-
sión) e instituciones sin ánimo de
lucro.
Plazo: 14-11-2009.
Organismo: Ministerio de Indus-
tria, Turismo y Comercio.
Contacto: 902 44 60 06.
------------------------------------------------
P COMUNIDADES AUTÓNOMAS
Baleares
Nombre: ayudas a la investigación
aplicada en materia de agricultura,
ganadería y pesca.
Beneficiario: personas físicas o jurí-
dicas o agrupaciones sin personali-
dad jurídica.
Plazo: 13-11-2009.
Organismo: Consejería de Agricultu-
ra y Pesca.
Contacto: 971 17 64 44.
Melilla
Nombre: ayudas para el fomento
del empleo de jóvenes menores, mu-
jeres y desempleados en microem-
presas.
Beneficiario: microempresas.
Plazo: 30-12-2009.
Organismo: Consejería de Econo-
mía, Empleo y Turismo.
Contacto: 952 69 92 63.
País Vasco
Nombre: Plan Renove Condensa de
calderas individuales a condensación.
Beneficiario: personas físicas, pe-
queño establecimiento, personas jurí-
dicas, instituciones sin ánimo de lu-
cro, corporaciones locales, comuni-
dades de propietarios y cualquier
otra.
Plazo: 31-12-2009.
Organismo: Ente Vasco de la Ener-
gía (EVE).
Contacto: 945 01 80 00.
------------------------------------------------
Fuentes: http://www.econet.es
http://www.ayudas.net/elpais.php
Información: 915 54 56 57
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